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Die Kunst, Reben anzubauen und aus ihren Trauben edlen Wein zu bereiten,
wird von jeher begeistert besungen. Doch von der Kunst, Wein erfolgreich zu
verkaufen, hat man bislang nur wenig Notiz genommen. Es erscheint also
sinnvoll, die Geschichte des Rheingauer Weinhandels einmal an dem Beispiel
des Riidesheimer Handelshauses Dilthey, Sahl & Co. ausfiihrlich darzustellen.
Dieses Unternehmen existierte von 1815 bis 1969 und Uberfligelte mit einem
Alter von 154 Jahren alle anderen Ridesheimer Firmen der Branche. Da die
Diltheyschen Geschéftsakten fast lickenlos und bis heute an ihrem ange-
stammten Platz verblieben sind, 4Rt sich die Firmengeschichte durch ein rei-
ches und authentisches Informationsmaterial belegen.

I. Traditionen des Rheingauer Weinhandels

Zuvor soll zum Verstéandnis der Materie der Rheingauer Weinhandelsbrauch
in fruheren Jahrhunderten kurz erlautert werden, wozu uns ebenfalls genaue
Aufzeichnungen zur Verfliigung stehen. Der Weinbau wurde lange Zeit von je-
dermann betrieben. Wer etwas Geld ertbrigen konnte, legte es in Weinstécken
an, zumal der Weinbau eine wesentlich héhere Rendite versprach als Acker-
bau und Viehzucht. Hatten sich also in einem guten Weinjahr die Hoffnungen
der Winzer erfullt, so trachteten diese, den jungen, kaum vergorenen Wein
schon wenige Wochen nach der Lese zu verkaufen, einmal weil der Lagerraum
der Weinkeller nur begrenzt war, zum anderen weil man Bargeld zum Beglei-
chen der im Jahr aufgelaufenen Schulden brauchte. Da nun nicht jeder die
notigen Beziehungen zu auswaértigen Weinhéndlern als Kaufinteressenten
hatte, Gbernahm es vielerorts der Gemeinderat, wahrend der Wintermonate
einen Weinmarkt zu arrangieren. Dazu wurden alle zum Verkauf stehenden
Weine von einer Kommission verkostet und in der Reihenfolge der Qualitaten
zu einem Angebot aufgelistet. Nun wurde mit den angereisten Weinkaufleuten
in tagelangen Gespréchen ein Preis ausgehandelt, der einheitlich fur alle Fas-
ser galt und auch anderen Weinbaugemeinden, die keinen eigenen Weinmarkt
veranstalteten, als Richtschnur diente. Da dieser jéhrlich neu ausgehandelte
Einheitspreis gleichermaRen fur gute und weniger gute Weine zu gelten hatte
und darum die Kunden versucht waren, nur die guten Fésser zu kaufen, hatte
die Mainzer Landesregierung das Patent der ,,Gabelung” eingefiihrt, d.h. aus
dem Angebot wurde das beste Fa mit dem schlechtesten Fal3, das zweitbeste
mit dem zweitschlechten gekoppelt, um gleichermallen gute und geringe
Weine abzusetzen. Wie sehr auch diese Weinmarktordnung zum Wohle der
Winzer ersonnen war, so wurden durch sie die Kunden zunehmend vergréatzt
und versuchten, diese Ordnung zu umgehen. Doch die Mainzer Behdrden ver-
scharften ihre Vorschriften und schalteten den Rheingauer Vicedom zur Preis-
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kontrolle ein, bis schliefflich die Kunden kein Interesse mehr zeigten. 1753
wurde schliefSlich die alte Mainzer Weinmarktordnung ganz aufgehoben und
fortan der Freihandverkauf zugelassen. Aber dann wurden politische Wirren
dem Weinverkauf zum Verhingnis, denn in Folge gab es den Siebenjihrigen
Krieg, die sogenannten Koalitionskriege und schlieflich die napoleonische
Vorherrschaft in Europa. Erst als 1815 die napoleonische Ara voriiber war,
offneten sich dem Weingeschift neue, vorteilhafte Moglichkeiten: die Keller
der Weinfreunde waren leergetrunken und verlangten nach Nachschub; das
gelobte Kometenjahr 1811 brachte Spitzenweine als Tur6ffner, und das be-
freite Deutschland sah einem neuen Aufschwung entgegen.

II. Vom Ursprung des Diltheyschen Weinhauses in Riidesheim

Nun betreten die ersten beiden Akteure unsere Bithne, um 1815 die Riides-
heimer Weinhandlung Schmidt & Dilthey ins Leben zu rufen: Hofgerichtsrat
Schmidt stammte aus einer Beamtendynastie, war zunichst in Geisenheim als
kurmainzischer Amtsvogt titig, um dann in Riidesheim die Nachfolge des
»2Amtskellers“, also des Leiters des Amtsbezirks Riidesheim, Theodori, anzu-
treten. Solche Posten waren meist recht eintriglich, und so kaufte der Hofge-
richtsrat, durch die Aufhebung von Kurmainz seiner Stellung enthoben, mit
Hilfe seiner ,,zusammenverwalteten® Ersparnisse von Johann Ackermann das
Riidesheimer Gasthaus ,,Zur giildenen Krone“ mit allen dazugehorigen Ne-
bengebiuden in Rhein- und Schmittstrafle. 1815 gedachte er, sein iibriges Ka-
pital im Weinhandel anzulegen und fand in Johann Roderich Dilthey einen
Partner, der beste Beziehungen zu einer zahlungsfihigen Kundschaft hatte.

So ungewohnt der Name Dilthey klingen mag, so ist er doch urdeutsch und
hatte seinen Ursprung im Siegener Raum: Das Diltheysche Familienwappen
zeigte eine Taube, die ein Beil in ihren Klauen hielt. Dieses sprechende Wap-
pen signalisierte, dafd der Stammvater der weitverzweigten Sippe Dilthey ein
Metzger war und zugleich in Siegen das Wirtshaus ,,Zum Aaren betrieb. Das
Taubchen sollte also eigentlich einen strammen Adler darstellen und das
Hackebeil auf den Metzgerstand verweisen. In nassauischer Zeit spielten Ver-
wandte unseres Diltheys in Herborn, Dillenburg und Biebrich als hohe Geist-
liche der reformierten Kirche und als Lehrer eine bedeutsame Rolle, von denen
es der Philosoph Wilhelm Dilthey zu wissenschaftlichem Ruhm brachte.

Johann Roderich Dilthey hingegen entstammte einer begiiterten Kauf-
mannsfamilie in Miinster. Er hatte sein ererbtes Vermégen gut in Seidenfabri-
ken angelegt, und es war eher eine Laune, als er 1815, schon 49jihrig, als
Weinhindler in Riidesheim titig wurde. Er hatte beste Beziehungen zum deut-
schen Grofbiirgertum und erweiterte seinen Bekanntenkreis durch gegenseiti-
ge Empfehlungen und Besuche. Roderich liebte es, weite Reisen zu unterneh-
men, und er betrieb sein Weingeschift mit viel Grandezza gewissermaflen als
Gesellschaftsspiel. Wir werden dazu gleich noch Niheres horen.

Roderich hatte drei Sohne: Friedrich Wilhelm, der in Brabant lebte, Lud-
wig, der eine gute Stellung bei der Schiffsreederei Matthias Stinnes in Miihl-
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Peter Ferdinand Friedrich Dilthey (1792-1875), der Griinder des Hauses nach einem
Olgemalde eines unbekannten Meisters, in Privatbesitz



heim /Ruhr hatte und schliefSlich Peter Ferdinand Friedrich, fortan PFF ge-
heifsen, der jetzt als dritter Akteur unsere Bithne betritt. Die spitere Firmen-
und Familiengeschichte hat ihn zur Legende gemacht: Er sei unter Napoleon
Leutnant gewesen, nach anderer Lesart Capitain, also Hauptmann in der rus-
sischen Armee, sei Opfer der Soldatenseuche Ruhr geworden, habe dabei seine
Haare verloren und fortan eine schicke, schwarzgelockte Periicke getragen.
Aber nichts von alledem ist wahr, konnte es auch nach den Lebensdaten nicht
sein, denn er war 1792 geboren und 1815 gerade mal 23 Jahre alt, also zu jung
fiir die angebliche militdrische Karriere. Nein, wie jetzt aus dem Studium der
Akten hervorgeht, hatte er ganz nach Familientradition ab 1813 im Handels-
haus Gebriider Metz in Miinster eine kaufminnische Lehre absolviert, um
dann ab 1817 im Hause Schmidt & Dilthey als angestellter Reisender seine er-
sten Sporen zu verdienen.

Der Start unserer jungen Weinhandlung lief§ sich vielversprechend an, doch
dann starb der Hofgerichtsrat Schmidt, und seine Witwe zog kurzentschlossen
ihre Kapitaleinlage aus dem Unternehmen zurtick. PFF war um die iiberstiirz-
te Firmenauflosung redlich bemiiht und beschloff anschliefend, das Weinge-
schift auf eigene Rechnung und unter eigenem Namen weiterzufiihren, wofiir
ihm die bereits bestehenden Beziehungen zur Kundschaft zugute kamen. 1820
nannte er sich noch ,,Kommissionir in Wein und Landesprodukten® und erst
ein Jahr spdter bezeichnet er sich stolz als selbstindigen Weinhindler. Die Ur-
sache fiir dieses Manover waren die anfinglichen Schwierigkeiten, Kapital fiir
die Anschaffung eines ausreichenden Weinlagers zu besorgen. So bat er sich
von den Rheingauer Winzern aus, daff ihm entgegen der ortsiiblichen Gepflo-
genheiten auf alle seine Weineinkiufe ein Zahlungsziel von wenigstens sechs
Monaten eingerdumt werde. Andererseits dringte er seine Kunden auf baldi-
ge Zahlung unter dem Hinweis, daf$ er ein noch junges Unternehmen betreibe.

Die Verhiltnisse besserten sich bald. Schon ein Jahr nach der Geschifts-
eréffnung konnte er am 4. Oktober 1820 in der Wiesbadener Ringkirche
Elisabeth, die Tochter des Wiesbadener Biirgermeisters Philipp Reinhard
Hertz, heiraten. Es war wohl eher eine Vernunftehe, denn die Braut war bereits
31 Jahre alt und wahrlich kein schwirmerischer Backfisch mehr, doch mit so-
viel gesundem Geschiftssinn begabt, dafS sie tatkriftig das Weingeschift fihr-
te, wenn PFF auf Reisen war. Wie aus den erhaltenen Briefen hervorgeht, fithr-
ten die beiden eine harmonische Ehe, die 53 Jahre halten sollte. Schon ein Jahr
spiter stellte sich auch minnlicher Nachwuchs ein, der aber schon bald wie-
der starb. Erst 1825 gebar Elisabeth Dilthey eine zweiten Sohn, jenen Theo-
dor, dem wir noch begegnen werden. PFF fiihrte also zunichst seine Firma al-
lein und beschiftigte aufler Lohnkiifern kein weiteres Personal.

Er hatte sich im Gasthaus ,,Zur goldenen Traube“ bei Michael Baumann
(heute Winzerschianke Kilp in der MarktstrafSe) eine kleine Wohnung gemie-
tet. Da er sich aber von seinen Kunden sagen lassen mufSte, daf§ er noch nicht
einmal ein eigenes Dach iiber dem Kopfe habe, suchte er sich ein eigenes Haus
zu kaufen, das auch fiir den Geschiftsbetrieb geeignet sei. Eigentlich wollte er
von der Hofgerichtsritin Schmidt das Gasthaus ,,Zur giildenen Krone® er-
werben, doch plante diese, es ihrem Sohn Constantin zu iibergeben. Also kaufte
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Ansicht der Diltheyschen Hauser in Ridesheim von der Rheinstral3e her gesehen:
rechts das alte ehemalige ,,Ingelheimsche Haus*, das 1890 fiir den Neubau der
Villa ,,Sturm* abgerissen wurde; links das neue Diltheysche Haus, erbaut 1886,

das 1975 einem neuen Postgeb&ude weichen mufte.

PFF von dem Flof3steuermannn Matthias Jung das sogenannte ,,Ingelheimsche
burgerliche Haus“ in der Rheinstrale 5, wo heute die Villa Sturm steht. Es
war ein recht altes Gebaude, das die Grafen Ingelheim im 18. Jahrhundert zu-
sammen mit dem Viktorshof erworben hatten und 1806 Uber die Binger Kauf-
leute Kellermann und Soherr an Matthias Jung verkauften, nachdem sie sich
die Bromserburg als neuen Adelssitz eingerichtet hatten. Der Kaufpreis von
6600 Gulden sollte von Dilthey bis 1824 in 3 Raten abbezahlt werden. Neben
der 1. Rate von 2600 Gulden wurden noch weitere 400 Gulden fiur die Reno-
vierung aufgewandt (rechnen Sie in Gedanken als heutigen Kaufwert den Gul-
den mit DM 15,— um). Die Mittel hierfiir stammten aus der Mitgift der Frau,
die 15000 Gulden mit in die Ehe gebracht hatte, welche zum Teil auch im
Weinlager angelegt wurden. Die 2. Rate mit 2000 Gulden wurde dann von
dem Schwiegervater Hertz bezahlt, der offenbar sehr vermdgend war.

PFF begegnet uns in seinen Geschaftsbriefen als der Prototyp eines Bieder-
mannes, der stets seine Redlichkeit und Reputation betonte. Mit seinen Kun-
den verkehrte er auf vertraulichem Fuf3, begann seine Briefe mit der Anrede
»Werthgeschétzter Freund* und schlol? sie mit ,Ich bin unabénderlich Ihr
wahrer Freund“ oder ,,Genehmigen Sie die Versicherung wahrer Hochach-
tung und Freundschaft!* Ganz im Stil seiner Zeit spielte er eifrig in der Lotte-
rie und gehdorte als Freimaurer der St. Johannis-Loge ,,Pythagoras zum flam-
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Route der Diltheyschen
Geschaftsreisen in 1822/23



menden Stern* an. Doch bei aller Betulichkeit blieb PFF ein nichterner Ge-
schéaftsmann, der seine finanziellen Belange nie aus dem Auge lie}, ganz im
Gegensatz zu seinem Vater Johann Roderich, der eher ein Bonvivant war. Die-
ser war an der neuen Firma nicht mehr direkt beteiligt, unterstiitzte aber sei-
nen Sohn dadurch, dal3 er noch einmal alle Kunden besuchte. Ganze funf Mo-
nate war er unterwegs, traktierte seine Geschéaftsfreunde mit ausgedehnten
Weinproben und Uppigen Diners in den besten Hausern. Wenn eine Bestellung
erteilt wurde, versprach er gerne, kleine Geschenke mitzuliefern wie Hambur-
ger Rauchfleisch, Knackwurst oder Frankfurter Schwartemagen, Kriige mit
Mostrich oder einige Pfund Schnupftabak. PFF stéhnte in seinen Briefen an
den Vater Uber dessen hohe Reisekosten, Uber die allzu Uppigen ,,cadeaus”
und Uber die Gemachlichkeit, mit der er von Stadt zu Stadt reiste.

Nun sollten wir nicht vergessen, da man in der Postkutschenzeit nur sehr
langsam voran kam, wenn man auf die reguléaren Verbindungen angewiesen
war und nicht im eigenen Kutschwagen reiste. Wohlweislich legten die
Diltheys solche Fernreisen in die Wintermonate, wenn der grundlose Schlamm
auf den Chausseen festgefroren war. Dafiir brauchte man dann aber auch
mehr Gepéck fur die umfangreiche Wintergarderobe, zumal die Kutschen
meist zugig und ungeheizt waren. Einer der Diltheyschen Reisekoffer hat sich
bis heute erhalten, eine groRe Holzkiste, die nur von zwei kréftigen Dienst-
maéannern bewegt werden konnte. PFF hatte fur sich eine Reiseroute ausgear-
beitet, die auf 643 Postmeilen, also 4822 Kilometern, 153 Stationen beruhrte

Kundenkreis Private Handel Insgesamt
Gastwirte 123
Weinhéndler 39

burgerl.Gewerbe 343

Beamte 91

Militar 16

Gutsbesitzer 10

Spedit./Banken 94
Kunstler 3

Adel 15

Hofe 2

Rudesheimer 71

Ausland 26

Sonstige 10

Gesamt 587 256 843



und gut drei Monate dauerte. Sie lief iiber Kassel, Hannover, Hamburg, Bran-
denburg, Berlin, Pommern, Schlesien und Thiiringen, und gerade in den diinn-
besiedelten Gebieten des deutschen Ostens zog PFF es vor, einen eigenen ge-
federten Reisewagen fiir 440 Gulden zu kaufen, der von angemieteten
Postpferden gezogen wurde und gegen Ende der Reise wieder verkauft wurde
~ also eine friithe Art von rent-a-car.

So viel Miihe hat sich dann auch gelohnt, denn auf dem Grundstock von Jo-
hann Roderichs Kundenstamm konnte PFF 1823 schon 843 kaufende Kunden
verzeichnen, von denen 70% Privatleute waren, 15% Gastronomen und 5%
Weinhindler.

Es gab auch einige illustre Abnehmer, wie den Landgraf von Hessen-Kassel
und den Ko6nig von Hannover. Besonders sei hier erwdhnt, daff Ludwig van
Beethoven, der 1827 in Wien schon sterbenskrank lag, von seinem Verleger
J.B. Schott aus Mainz einen Korb voll Weinflaschen zur Stirkung erhielt, die
das Etikett von PFF. Dilthey trugen. Aber auch eine schone Vertreterin der

Diltheys Weineinkdufe in 1820-1826
1820 1821 1823 1824 1825/26
Stiick je 12001 20 18 15 32 89
Zulast je 600 1 1 12 1 2 2
Ohm je 150 | 6 25 10 1 8
Sonstiges /1 375 715 75 - -
Gesamt /Liter 23100 33265 20175 34950 109200
aus Jahrgang: 1811= 1811= 1804= 1819= 1818=
4 Fasser 8 Fasser 1 Faf 1 Faf 2 Fisser
1818= 1818= 1811= 1822= 1819=
8 Fisser 7 Fasser 3 Fasser 25 Fasser 3 Fasser
1819= 1819= 1819= 1823= 1822=
10 Fasser 9 Fasser 1 Faf§ S Fisser 17 Fasser
1820= 1820= 1820= 1824= 1825=
6 Fiasser 17 Fasser 1 Fafl 4 Fasser 47 Fasser
1821= 1822= 1826=
15 Fasser 12 Fasser 30 Fasser
1823=
9 Fasser
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Sonderetikett flr eine berihmte Sangerin
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Musen zihlte zu Diltheys Geschiftsfreunden, nimlich die gefeierte Siangerin
Henriette Sontag (1806-1854), der eigens ein Etikett gewidmet war.

Nutzen wir die Gelegenheit, einen fachminnischen Blick in die frithe
Diltheysche Kellerwirtschaft zu werfen. In den ersten Jahren kaufte PFF nur
Riidesheimer Weine und zwar weniger aus Lokalpatriotismus, als mehr wegen
der strikten Gemeindeverordnung, die jede Einfuhr fremder Weine nach Rii-
desheim untersagte und auch bei einem Gesuch Diltheys keine Ausnahme
machte. Hinzu kam, daf§ PFF keine eigenen Keller besafi, sondern diese in der
Nachbarschaft anmieten muffte. 1820 kaufte er nur knapp 24.000 Liter Rii-
desheimer ein, 1821 waren es schon 33.265 Liter, 1823 nur 20.175 Liter,
doch 1824 schon wieder 35.000 Liter.

Der eigentliche Bedarf war viel gréfSer, aber durch den Mangel an Kapital
blieb der Weineinkauf zunachst begrenzt. PFF versuchte, bei einem Bankhaus
einen grofleren Kredit aufzunehmen, doch erst als sein Schwiegervater Hertz
einige Hypothekenbriefe als Sicherheit hinterlegte, stellte das Frankfurter
Bankhaus Michael Fellner die erforderlichen Mittel bereit. So konnten 1825
schon 100.000 Liter Wein eingekauft werden, wobei das Angebot jetzt auch
um Weine aus Rheinhessen und der Pfalz erweitert wurde. Da diese aber nicht
in Riidesheim lagern durften, mietete PFF eigens Keller in Bingen und vor
allem in Miinster (heute Miinster-Sarmsheim) an. Miinster lag jenseits der
Nahe schon im Rheinpreufischen, was bei den stark steigenden Zolltarifen fir
die Ausfuhr nach PreufSen vorteilhaft war

I11. Eine Lektion in Kellerwirtschaft

Der Weinhandel erfolgte seinerzeit fast ausschliefflich in Fissern. Flaschen
waren allenfalls fiir Proben in Gebrauch. Handelstiblich galt als Lagerfaf$ das
Stiickfafl mit 1200 Litern, als Versandgebinde aber meist das Ohmfafl mit
150-160 Litern. Die Lagerzeit der Weine in PFFs Kellern betrug durchschnitt-
lich 2-5 Jahre und PFF betonte immer wieder zu recht, daf§ ein in wenigstens
drei Jahren ausgereifter Rheingau-Wein bessere Erlose mit 75-85% Gewinn
brichte, sodaf sich die Kapitalbindung durch lingeres Lagern in jedem Falle
lohne. Dies war also der entscheidende Unterschied zu den fritheren Wein-
mirkten, bei denen eine Qualititssteigerung durch ausreichende Lagerzeit
aufler acht gelassen wurde.

Es waren meist Winzer, bei denen PFF seine Weine einkaufte, wihrend aus-
gesprochene Weingiiter, wie die nassauische Domine, Graf Bassenheim, Graf
Ingelheim oder Freiherr von Zwierlein, die ihre Kreszenzen ausschliefSlich
durch Versteigerungen vermarkteten, erst spater zum Zuge kamen. Die Ein-
kaufspreise schwankten je nach Jahrgang und Qualitit zwischen 500 und
1500 Gulden, waren also breit gefichert. Kleinere Weine wurden schlicht
unter dem Ortsnamen gehandelt, als Riidesheimer, Assmannshiuser, Geisen-
heimer, auch Johannisberger, Winkeler oder Steeger. Nur besonders gute
Qualititen wurden durch die Angabe von Lagenamen herausgestellt, wie Rii-
desheimer Berg, Berg Orleans, Rottland (nicht Berg Rottland, wie es heute
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falsch hei3t), Hinterhaus, Oberfeld, aber auch Marcobrunner, Hattenheimer
Mannberg und Rauenthaler Bergrecht, eine Bezeichnung, die heute ebenso
vergessen ist wie der von der Domane verkaufte ,,Rudesheimer Drittheils-
weinl“, An Qualitatsstufen waren nur die Auslese, die allerfeinste Auslese
bzw. Ausbruch und Cabinet als Zusatzprédikat bekannt. Der Begriff ,,Spéat-
lese” galt nur im internen Gebrauch, war aber im Handel noch lange nicht
ublich.

Beim Studium der alten Kellerbticher wird der moderne Weinerzeuger stau-
nen, was damals, als es noch kein Weingesetz gab, alles moglich war. Wurden
z.B. fiir eine Bestellung ein, zwei oder drei Ohm aus einem Stiickfal gezogen,
so mulBlte letzteres mit einem anderen, beliebigen Wein aufgeftillt werden und
dabei konnte leicht aus einem Binger Scharlachberger ein Marcobrunner wer-
den. War ein Wein zu gut oder zu gering, so wurde er durch einen Verschnitt
so abgestimmt, dal3 er ins Preisangebot pafite. Alte Weine, die schon zu firn
waren, wurden durch eine gehdrige Zugabe jungen Weines aufgefrischt, hin-
gegen neue Weine, die nicht so recht garen wollten, durch einen Schuf3 alten

Beispiel aus dem Kellerbuch 1840-1849:

1839er Hochheimer Domprasenz, gekauft von Graf Schénborn:

Datum Behandlung Buchwert
1840 gekauft 1200 Liter 285 Gulden
Jan. 1841 Zinsen und beigefullt 335 Gulden
Dez. 1841 Abstich und 46 ! beigefullt 337 Gulden
Apr. 1842 Abstich und 20 ! beigefillt 374 Gulden
Dez. 1842 Abstich und 12 1 beigefullt 392 Gulden
Mai 1843 Abstich und 12 ! beigefullt 411 Gulden
Nov. 1844 Abstich und 22 ! beigefullt 460 Gulden
Jan. 1845 Zinsen 506 Gulden
Mai 1845 Abstich und 18 | beigefiillt 560 Gulden
Nov. 1846 Abstich und 20 | beigefillt 565 Gulden
Jan. 1847 Zinsen 622 Gulden
Dez. 1847 verkauft und 92 1 beigefullt 656 Gulden
Aug. 1848 verkauft und 182 1 beigefllt 529 Gulden
Apr. 1849 verkauft und 180 1 beigefullt 405 Gulden
Mai 1849 28 1 auf Flaschen gefullt 251 Gulden
Dez. 1849 718 | Rest verkauft 0 Gulden

Die 1200 1 Originalwein wurden also mit 632 1 Fiillwein verschnitten Die Verzin-
sung wurde jahrlich mit 5% angesetzt. Die Wertsteigerung erreichte im Laufe von
10 Jahren bis 130%.

I Als Pacht fur Weinbergsflachen war ein Drittel des Jahresertrags in Trauben zu entrich-
ten, daher ,,Drittheilswein*
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Weines in Gang gebracht. Ein Wein, dem es an Finesse fehlte, wurde in ein Faf§
gelegt, in dem schon Spitzenweine gelagert hatten. Solche wertvollen ,,Pip-
pelfisser* behielt der Kiifer sorgsam im Auge. Aber das lange Lagern im Faf§
brachte mancherlei Probleme mit sich: in den warmen Sommermonaten
wurde mancher Wein unruhig, vor allem, wenn er noch Restsiiffe hatte. Noch
lange galt die Kiiferregel, daff man einen FafSwein nicht auf Flaschen fiillen
solle, wenn grade der Wein bliiht. Triibungen aller Art, deren chemische Ur-
sachen noch unbekannt waren, stellten sich ein. Da half auch nicht die Hollin-
der-Filtriermaschine? mit ihren groben Leinensicken, also versuchte man es
mit einer Schonung mit Eiweifs, Hausenblase, Tannin, Sandarac und Zucker-
couleur. Ganz bése Gemiiter griffen zwar zur hochgiftigen Bleiglitte, die den
Wein zwar herrlich blank machte, aber auch dem Zecher die Haare ausfallen
lief und das Augenlicht raubte. Soweit ging man also in Riidesheim doch nicht.
Wenigstens zweimal im Jahr mufite ein Weinfafs abgestochen?® werden, wurde
mit Schwefel eingebrannt oder der Wein durch ein Reiffrohr* geliiftet. Der
dabei anfallende Trub wurde in gesonderten Fissern aufbewahrt und dem
neuen Most als Girhilfe beigegeben. Es mag frevlerisch sein, so freimiitig aus
dem Nihkistchen zu plaudern, doch darf ein Geschichtsschreiber auch die de-
likaten Seiten nicht verschweigen.

Nicht minder problematisch war zu jener frithen Zeit der Weinversand. Fiir
den langen Weg auf ungefederten Pferdefuhrwerken und holprigen Straffen
muflten die Weinfisser besonders stabil sein. Sie wurden neben den sonst iibli-
chen Holzreifen zusitzlich mit eisernen Fafireifen versehen. In besonders heik-
len Fillen wurden sie mit Strohseilen umwunden und in Segeltuch eingeniht
oder gar in Uberfisser verpackt. Fiir den Versand ins Rheinland war der Schiffs-
transport stromabwirts noch bequem, doch fiir Ziele in Nord-, Mittel- und
Ostdeutschland wurden die Fisser mit dem lokalen Marktschiff zunichst nach
Frankfurt gebracht und dort von Vertragsspediteuren auf Pferdefubrwerke ver-
laden. In der wiarmeren Jahreszeit schrieb PFF auf den Frachtbriefen aus-
driicklich vor, daff der Fuhrmann unterwegs die Fisser zweimal tiglich mit
Wasser begieflen solle, um ein Leckwerden der Fisser zu vermeiden.

Weitaus grofler war aber das Problem des unerlaubten Zugriffs der Fuhr-
knechte auf den kostbaren Faflinhalt. Diese Leute waren hierfiir schon mit
allen Wassern gewaschen, z.B. lockerten sie einen Faflreifen, bohrten zwei
feine Locher durch die Dauben, steckten Federkiele hinein und lieen einige
Kannen voll Wein herauslaufen. Danach verschlossen sie die Lochlein mit
Holzpflécken und legten wieder den FafSreifen dariiber, sodaff der Empfanger

2 In einem groflen verzinnten Kupfergefifl lief der tribe Wein durch dichtgewebte Lei-
nensicke und wurde so von groberen Trubstoffen befreit.

3 Beim ,,Abstich“ wird der Wein vorsichtig in ein anderes Faff umgefiillt, wobei die abge-
setzten Trubstoffe entfernt werden. Dieses Verfahren wird auch heute noch angewandt.

4 ,Reiflrohr* war ein siebférmig durchléchertes Rohr, durch welches der Wein wie durch
eine Brause in das Faf lief. Durch die derart vergroferte Oberflache konnte der Wein von
unerwiinschten Duftstoffen befreit oder mit Schwefelrauch zur Vermeidung allzustarker
Oxydation angereichert werden.

14



Die Rudesheimer Rheinfront
mit frihem Dampfschiff auf einem englischen Dilthey-Etikett um 1848

zunéchst den Diebstahl nicht bemerkte. Andere wuliten selbst sorgfaltig ver-
siegelte FaBspunde zu lockern und fullten das ausgetrunkene Quantum Wein
wieder mit Wasser auf. Kein Wunder also, daf3 es immer wieder zu Reklama-
tionen seitens der Kundschaft kam, das gelieferte Fal sei nur halb voll gewe-
sen oder der Wein schmecke anders als die bei der Bestellung verkostete Probe.
PFF sann stédndig Uber neue Methoden nach, um das Tun der Fuhrknechte zu
vereiteln. Fur gefahrvolle Transportwege, z.B. durch die Walachei oder Galizi-
en lieR er die Ohmfasser in verplombte Kisten packen. Oder er hangte ein mit
dem Originalwein gefulltes Flaschchen an einem Bindfaden in den Fal3bauch,
wobei der Faden unauffallig am Spund (oder besser gesagt: der Querscheibe
nebst leinenem Spundlappen) festgeklemmt war. Wurde nun der Spund unbe-
fugt gedffnet, so sank das Probeflaschchen unbemerkt in das Fal3innere und
der Empféanger konnte beim Entleeren des Fasses anhand der Gegenprobe fest-
stellen, ob hier mit Wasser manipuliert wurde. Noch eines war fur den Wein-
versand wichtig: Winterfréste und groBe Sommerhitze brachten ihn zum Er-
liegen, sodal? der VVersand nur im Frihling und zeitigen Herbst vorgenommen
werden konnte. Fir den Kunden bedeutete dies, dal er seinen Weineinkauf
langfristig planen muf3te, weil seine Auftrage, die PFF wéhrend seiner winter-
lichen Geschaftsreise entgegennahm, oft mehrere Monate Lieferzeit voraus-
setzten.

Eine grofRe Erleichterung fur den Weintransport war das seit 1828 auf-
kommende Dampfschiff auf dem Rhein, das einen schnelleren Ferntransport
via Holland ermdglichte, um dann von Hamburg oder Libeck aus die nord-
deutschen Kunden zu beliefern. Selbst der spatere Transport nach Moskau er-
folgte ausschlieflich auf dem Wasserwege.
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IV. Aufschwung und Waschblau

Mit Diltheys Geschift ging es also stetig aufwirts, denn die nichsten Jahr-
zehnte blieben fiir Europa friedlich, und auch die Unruhen von 1832 und 1848
hatten keine nennenswerten Auswirkungen auf den Handel. Hinderlich waren
da eher die zahlreichen Zollschranken innerhalb der Kleinstaaterei, sodaf§
viele Kunden sich iiber die umstindlichen und teuren Zollformalititen be-
schwerten. PFF bemiihte sich, die Verzollung schon vor Abgang der Weine
beim preuflischen Zollamt in Bingerbriick zu erledigen und sparte auch nicht
an Geldgeschenken, die er am Neujahrstage den Zéllnern und ,Plombeurs®
zukommen liefd. Wir konnen es uns heute nur schwer vorstellen, daf hier ein-
mal ein Dreilindereck war: Riidesheim war nassauisch, Bingen hessen-darm-
stidtisch und Bingerbriick preuffisch. Aber wenigstens konnte nach zihen
Verhandlungen erreicht werden, dafl in Riidesheim jetzt auch fremde Weine
lagern durften. PFF erweiterte daraufhin sein Angebot um Weine von der
Mosel, aus Baden, ja selbst um franzésische Weine und Sekte, auch Madeira,
Malaga und Rum. Und eine zeitlang ging gar ein vollig branchenfremder Ar-
tikel als Renner: Waschblau! Der in Bad Kreuznach lebende englische Chemi-
ker Prof. James Bothwell hatte einen besonderen Saft aus Stirkekleister und
Ultramarin erfunden, mit dem vergilbte Wische wieder strahlend weif§ wurde.
PPF sicherte sich den Alleinvertrieb dieses Bothwellschen Waschblaus, das
wesentlich preisgiinstiger war als alle bisher bekannten Bleichmittel. Also
wurden einige Jahre lang tausende von diesen Flischchen in Spanschachteln
verschickt.

1833 hatte sich der Umsatz von 66 Auftrigen in 1820 auf nunmehr 250
Auftrage vervierfacht, wobei 42.200 Liter Wein die Kellerei verliefen. Dem-
entsprechend wuchs auch das Weinlager, sodaf§ die angemieteten Lagerkapa-
zititen nicht mehr ausreichten. PFF erwarb deshalb Zug um Zug die benach-
barten Grundstiicke zwischen der groffen und kleinen Niederstrafle. Auf
einigen standen noch kleine Biirgerhduser, in denen frither einmal die Hof-
leute der Boosenburg gewohnt hatten. Die grofSte Parzelle, auf der heute das
neue Postamt steht, war damals noch freies Gartengelinde, das als sogenann-
ter ,,Vicariegarten® zu den kirchlichen Pfriinden gehort hatte. 1839 lieff dann
PFF hinter seinem Wohnhaus einen neuen, zweistéckigen Weinkeller erbauen,
der mit 1040 gm Lagerfliche bis heute zu den grofiten Weinkellern Riides-
heims zihlt. Hier wurden nach den damals modernsten Erkenntnissen neben
einem Kelter-Haus mit zwei groffen Dockenkeltern® ein Garkeller, ein Bor-
deauxkeller, Flaschenkeller, Mousseuxkeller und nicht zuletzt der tiefe
Fafkeller eingerichtet. Letzterer hatte freilich einen Nachteil: er war hoch-
wassergefihrdet, sodafs fast jedes Jahr das Fafllager durch SpriefSvorrichtun-
gen gegen das Auftreiben gesichert werden mufte.

5 Aus schweren Baumstimmen (,,Docken“) gefiigte Holzkelter, die mit einer holzernen, spa-
ter eisernen Pref{schraube versehen war.
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Anzahl der Auftrage in den Jahren 1820-1832

1820 66 Auftrage
1821 80 Auftrage
1822 93 Auftrage
1823 46 Auftrage
1824 51 Auftrage
1825 103 Auftrage
1826 82 Auftrage
1827 104 Auftrage
1828 85 Auftrage
1829 171 Auftrage
1830 222 Auftrage
1831 198 Auftrage
1832 120 Auftrage

Langst konnte PFF den Betrieb nicht mehr allein bewaltigen. Es wurden ei-
gene Kiifer angestellt, zeitweise gab es einen eigenen Fuhrmann mit Pferd und
Wagen und auch im AuBendienst fanden immer mehr Reisende eine Anstel-
lung. An den Hauptplatzen richtete PFF Kommissionslager ein, um seine
Kundschaft rascher beliefern zu kdnnen. Auch das Exportgeschéft mit eigenen
Agenten kam in Gang, interessanterweise oft ausgeldst durch ausléandische
Touristen, die schon damals Rudesheim besuchten und auch Weinproben in
Diltheys Kellern nicht verschméhten. So fihrte schon ab 1823 die Londoner
Weinhandlung Cuddington & Fuller in der noblen St. James-Street Dilthey-
Weine. Auch aus RuBland trafen erste Bestellungen ein. Lange hat man dar-
Uber geratselt, wie die Diltheys es schafften, zum fiihrenden Wein- und Sekt-
importeur in Ruf3land zu werden und neben einer Reihe von GroRfirsten auch
den Zarenhof zu beliefern. Doch der Anfang war ganz bescheiden, und skur-
rilerweise war es ein ltaliener, St. Angelo, der in St. Petersburg die erste
Dilthey-Agentur erdffnete.
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V. Die Ara Theodor Dilthey

In den ersten fiinfzig Jahren hatte PFF fir sein ferneres Weingeschift ein soli-
des Fundament gelegt und wir diirfen gespannt sein, wie sich die Dinge weiter
entwickelten. Sein Sohn Theodor Dilthey war am 6. Februar 1825 zur Welt
gekommen, ein Hauslehrer vermittelte ihm das erste Wissen und 1839 trat
Klein-Theodor als Lehrling in den vaterlichen Betrieb ein. Nach drei Lehrjah-
ren besuchte er noch die Handelsakademie des Professors Labrousse in Briis-
sel und mufte anschliefend als einfacher Commis und Reisender bei seinem
Vater seine Sporen verdienen. Voller Tatendrang unternahm er erste Reisen
nach Belgien und England und entwickelte seinem Vater neue Ideen zur Bele-
bung des Geschiftes. Wohl alle S6hne setzen bei ihrem Papa voraus, daf$ er
nicht mehr auf der Hohe der Zeit ist.

Mit 27 Jahren wandelte Theodor auf Freiersfiifen und ehelichte getreu
nach dem Riidesheimer Motto: ,,Wo Tauben sind, fliegen Tauben hin!“ die
22jihrige Tochter Anna Katharina Josepha, genannt Marie, des vermogenden
Gasthalters Georg Adam Sahl und dessen Frau Barbara, geborene Cratz. Die
Sahls besaflen das renommierte Hotel ,Darmstidter Hof“, das sie nunmehr
ihren S6hnen Adam, Nikolaus und August Sahl, sowie dem Schwiegersohn
Theodor Dilthey iibergaben. Zum gleichen Zeitpunkt, 1852, nahm auch PFF
seinen Sohn als Teilhaber in seine Firma auf. 1859, mit 67 Jahren, setzte sich
PFF zur wohlverdienten Ruhe und iibergab sein Weingeschift, das fortan als
»Dilthey, Sahl & Co.“ firmierte, an Theodor und seine drei Schwiger. 1862
ibernahm dann Adam Sahl in alleiniger Regie den ,,Darmstidter Hof*, Ni-
kolaus Sahl machte sich mit einer eigenen Weinhandlung selbstindig, und so
blieben fortan Theodor Dilthey und August Sahl die alleinigen Inhaber unse-
res Weinhauses. . _

Theodor war ein ganz anderer Charakter als sein Vater und schlug eher sei-
nem GrofSvater Johann Roderich nach: charmanter Kavalier, tiichtiger Red-
ner, unermiidlicher Macher und schwungvoller Gelegenheitsdichter. Er hatte
die Zeichen seiner Zeit erkannt, die 1856 mit dem Anschluff Riidesheims an
das Eisenbahnnetz gewaltige Fortschritte versprach. Er bemiihte sich, die alten
Zollbarrieren des Kleinstaates Nassau zu iiberwinden, griindete den Riides-
heimer Handelsverein und war erster Prisident der Wiesbadener Industrie-
und Handelskammer, wo heute noch sein Portrit hingt. Theodor fand es un-
erlafllich, bei dem wachsenden Wettbewerbsdruck (inzwischen hatten sich im
Rheingau zahlreiche andere Weinhandlungen etabliert), das Image seines
Hauses zu verbessern und holte 1865 auf der Internationalen Gartenbau-Aus-
stellung in Koln eine Silbermedaille, der 1867 auf der Pariser Weltausstellung
eine Goldene Medaille folgte. Dieser Medaillensegen setzte sich auch in den
ndchsten Jahrzehnten fort: 1873 Bronzemedaille in Wien, 1875 Gold auf der
Flora Internationale Gartenbauaustellung Kéln, 1876 GrofSe Verdienstme-
daille in Philadelphia, 1880 Gold auf der Weltausstellung in Briissel und sil-
berne Staatsmedaille in Diisseldorf, schliefSlich 1893 Bronze in Chicago. Ganz
billig waren solche Auszeichnungen nicht, denn man mufite etwa 4000 Reichs-
taler aufwenden, um eine Ausstellung zu beschicken. Doch Medaillen waren
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Inventar der Kellergerate und Kuferwerkzeuge mit
Anschaffungspreis in 1823

N — O — P P P P P Pk, NP P NDEPE R, O, NP PN EEDNND A PP NN - - e

Diibelbohrer

Sagefeile

Bohrdran (auch Bohrwinde oder Brustleier genannt)
Schnitzer

div. Hobeleisen

krumme Schneideisen

grade Schneideisen

Abziehstein

Lenkbeil (zum Behauen der fiir das FaR bendtigten Holzteile)
Zirkel

Schraubstock

Ségebléatter

Setz und Schlegel (zum Antreiben der FaRreifen)
Dubeleisen

Stemmeisen

Flgblock (ca. 2 Meter langer stationdrer Hobel fir Faldauben)
Hobel

Gargelkamm (Spezialhobel fur die Nut des Fabodens)
Brennzeicheneisen

FaRzug (Seilwinde zum Zusammenziehen der Faldauben)
Reifzange (zum Entfernen der holzernen Falreifen)
Bodeneisen

Spundbohrer

Zwerchscheibheber

Gargelkdmme

Schneidbank

Seilheft

Bandmesser

Kellerleuchter

Pfund Kellerkerzen

grolRer Heber

kleiner Heber

Falitrichter

blecherne Pumpe (schlankes Rohr z. Entnehmen v. Proben)
Schrotseil (um Fasser aus dem Keller zu ziehen, ,,schroten®)
Kellerglaser

Visierrute (Stab zum Vermessen eines FaRinhalts)

Pfund Spundetuch (Leintuch zum Polstern der Falspunden)

Gulden/
Kreuzer

-112
-/18

-/36
-/112
/12
1/48
1/48
-14

2/15
-/50
1/30
-/28
1/36
1/10
-/20
10/-



Theodor Friedrich Ludwig Dilthey (1825-1892)
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Theodor Dilthey mit Freunden beim Wein.
Fotografische Aufnahme um 1855, in Privatbesitz

damals ebenso begehrt wie heute bei der Olympiade, und es machte schon
etwas her, wenn Briefkopf und Etiketten mit einem Kranz solcher Preismin-
zen geschmickt waren. In jedem Fall hatten solche Auszeichnungen einen
weitaus héheren Stellenwert, als die heute bei den Pramierungen in Eberbach
weitgestreuten Preise.

Ein weiteres ehrgeiziges Ziel hatte sich Theodor mit der weltweiten Aus-
dehnung des Exports gesetzt. Fir RuBland fand er 1866 einen vielverspre-
chenden Reprasentanten in Etienne von Manziarly, einem geburtigen Ungarn.
Dieser hatte als K & K-Zivilkommissar in Ungarn wahrend der Revolution
von 1848 sein Vermogen verloren und ging 1853 nach RuBland, um teure
Weine an den russischen Adel zu verkaufen. 1862 erwarb er in St. Petersburg
den renommierten Weinkeller von E. Gordon, in dem ihm Theodor Dilthey
ein sehr groBes Kommissionslager einrichtete. Obgleich Manziarly Jahresum-
sdtze von 60-70 Millionen Rubel machte, reichten diese nicht aus, um die be-
trachtlichen Kosten zu decken. Und so ging Manziarly 1863 pleite. Dilthey
warf ihn kurzerhand hinaus und Gbernahm selbst die Petersburger Filiale. Un-
gliicklicherweise kam noch eine zweite Riesenpleite hinzu, als der russische
Graf Wservoloitzky zahlungsunfahig wurde und Diltheys Forderung aus
Weinlieferungen in Hohe von fast 99.000 Goldmark schuldig blieb.
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VI. Aus dem Familienbetrieb wird eine Aktiengesellschaft

Da ein Unglick selten allein kommt, gesellte sich noch der Krieg von 1866
hinzu, durch welchen Nassau von PreuBen geschluckt wurde und aller Han-
del fast vollig zum Erliegen kam. Alle diese bdsen Uberraschungen fihrten
dazu, dafl3 Dilthey mit allein 550.000 Gulden Zinsschulden am Rande seiner
Kreditmdglichkeiten war und sich flr insolvent erklaren muf3te. Da halfen alle
kaufmannische Umsicht und Rechenkniffe nicht, zumal damals der Zahlungs-
verkehr fast ausnahmslos in Wechseln abgewickelt wurde und durch deren
Falligkeit blitzschnell ungeheure Summen auflaufen konnten. Gottlob verflg-
te die Firma noch Uber ein groBes Weinlager im Werte von 78.000 Gulden,
und auch der Umsatz des Jahres 1867 mit 210.000 Litern im Wert von
188.000 Gulden war vielversprechend genug, sodal die Glaubiger auf
Diltheys Vorschlag eingingen, eine Aktien-Kommanditgesellschaft zu grin-
den, in welcher sie fir ihre Forderungen Obligationen erhielten. Dieses Akti-
enkapital wurde jahrlich mit 8,5% verzinst, und regelméfi3ig wurden 11 der
Papiere ausgelost, die dann den Inhabern in voller Hohe ausgezahlt wurden.
Insgesamt wurden 800 Aktien im Nennwert von 200 Reichstalern ausgege-
ben, deren Laufzeit bis zum Jahre 1897 limitiert war. An der 1. Aktionarsver-
sammlung am 2. 9. 1867 im Wiesbadener Hotel ,,Zum Weillen Lamm* nah-
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men 40 Aktionare teil, mit recht bekannten Namen, wie die Bankhiuser Salo-
mon Oppenheim, Kéln und Gustav Adolf de Neufville, Frankfurt, oder die
Sektfabrikanten Matheus Miiller, Eltville, C. A. Kupferberg, Mainz und Max
Ewald, Riidesheim.

Theodor Dilthey hatte also nicht nur seine Firma gerettet, sondern bekam
von den jetzt beteiligten Bankiers geniigend Kredite, um das Geschift im
groflen Stil fortzufiihren. Er und August Sahl fungierten unter einem Auf-
sichtsrat als geschiftsfithrende Direktoren, denen noch als Dritter Fritz Klehe
beigegeben wurde, damit bei Abstimmungen tiber Geschiftsvorhaben keine
Stimmengleichheit aufkommen und mdoglicherweise blockieren konnte. Aus
den jahrlichen Geschiftsberichten, die fortan den Aktioniren erstattet wur-
den, lif3t sich die weitere Umsatzentwicklung ablesen: 1868 wurden 148.000
Liter verkauft, 1869 152.000 Liter, 1870, gebremst durch den Krieg nur
143.000 Liter, 1873 kletterte der Umsatz auf 275.000 Liter, 1875 auf
306.000 Liter und 1880 auf 411.000 Liter. Diese Kurve der Jahresumsitze
zeigte seismographisch jede Schwankung in der politischen Stimmung an, so
z. B. ein Tief im Kriege 1870/71 und nochmals um 1880-84, als die interna-
tionale Politik gespannt war. Doch konnte Dilthey solche Schwankungen
durch sein wachsendes Exportgeschift ausgleichen, denn das innerdeutsche
Geschift machte durchschnittlich nur 55% des Umsatzes aus, gefolgt von
England mit 22%, RufSland mit 12% und Amerika mit immerhin 9%.

Wihrend das Englandgeschift sich einigermaflen risikolos abwickeln lief3,
waltete nach den gemachten Erfahrungen in Rufland grofite Vorsicht. Im-
merhin konnte Theodor Dilthey auf seinen alljahrlichen Rufflandreisen einige
gute und vertrauenswiirdige Agenten gewinnen, die ihre Umsitze nicht nur
mit den bedeutendsten Hotels in St. Petersburg und Moskau machten. In die-
sen erlauchten russischen Kundenkreisen war der gute Kontakt zu maf3gebli-
chen Leuten unerlidflich, und an tppigen Geldgeschenken durfte nicht gespart
werden. In den erhaltenen, ausfiihrlichen Reiseberichten Diltheys wird das ge-
sellschaftliche Leben in Ruflland deutlich wiedergegeben. Die high society ori-
entierte sich ganz nach dem westlichen Vorbild, lebte in Saus und Braus und
trank nur vom Feinsten. Sekt war absolut in, wenn er siif und teuer war.
Theodor fand fiir seine Sektmarken die richtige Geschmacksrichtung, welche
uber das schon siiffe ,,gout americain® hinausging und als ,gout russe® eine
extrem hohe Likordosage® erforderte. Nur kurz sei hier die Kehrseite des rus-
sischen Wohllebens angedeutet: Wer Schulden machte, konnte den Banken
seine leibeigenen Bauern verpfinden, die pro Kopf mit einem Wert von 40 Ru-
beln angesetzt wurden. — Aber in einigen Fillen entwickelten sich herzliche
Geschiftsfreundschaften, so mit dem einfluffreichen Hofmarschall Graf
Benckendorff, dessen Mutter bis 1890 auf Schlof§ Reichartshausen im Rhein-
gau gelebt hatte; oder mit dem allmichtigen und dennoch biederen Hofkeller-
meister F. J. Birck, der fast jedes Jahr nach Riidesheim reiste, um aus Diltheys
Keller die geeigneten Weine auszusuchen. Von ihm geht die Legende, daf§ er

¢ ,Likordosage* = mehr oder minder gewiirzter und gesiiSter Zusatz zum Auffiillen der
Sektflasche.
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Etiketten der fir Dilthey geschitzten Hausmarken
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den Diltheyschen Kiifern bei jeder Probe, die mit dem Stechheber” aus den Fis-
sern gezogen wurde, eine Goldmark in die Hand drickte.

Absoluter Hohepunkt in Theodor Diltheys Leben war die Errichtung des
Niederwald-Denkmals, Er hatte nicht nur zusammen mit dem Wiesbadener
Kurdirektor Heyl den Standpunkt Niederwald initiiert, sondern nahm aktiv
an allen Festvorbereitungen zu den Kaiserbesuchen teil und genof§ die hohe
Ehre, daf§ aus seinem Keller 2 Flaschen 1870er Riidesheimer Rottland Cabi-
net feinste Auslese, eigenes Wachstum in den Grundstein des Denkmals ein-
gelegt wurden (und auch heute noch dort liegen), und daff der Kaiser seinen
1868er Riidesheimer Berg Riesling allerfeinste Auslese als Ehrentrunk entge-
gennahm. Geschickt wufSte er diese patriotischen Auszeichnungen zu ver-
markten, indem er beim Reichspatentamt 13 Hausmarken schiitzen lief3, wie
»Drei-Kaiser-Wein, Siegestrank, Vater Rhein, Blume des Rheins, Germania-
Sekt, Adler-Sekt, Loreley-Sekt und Moselbraut“. Damit wurde er zum Vor-
reiter des standardisierten Markenweines, behielt daneben aber auch weiter-
hin die bei Kennern so hochgeschitzten Lagenamen bei. Gewif$ hitte er die
vom modernen Management so unbedachte und pauschale Reduzierung auf
GrofSlagen nicht gutgeheiffen. Diltheys Geschiftspolitik hatte den Riideshei-
mer Weinen dadurch zu Weltruf verholfen, indem er nicht nur den Riesling
als alleinseligmachend forcierte, sondern lagengerecht auch die Orleans- und

7 Stechheber, auch ,,Pumpe* genannt = Glas- oder Blechrohr zum Entnehmen von Proben
aus dem Faf.
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Oesterreicher-Reben anpflanzen lieR, eine Uberlegung, auf welche sich die
Ridesheimer Winzer wieder zurtickbesinnen sollten.

Imagepflege und Raumnot veranlafiten Theodor Dilthey zu einem
Grolprojekt, indem er 1886 neben seinen alten Kellereigebduden ein repra-
sentatives Geschaftshaus erbauen lieB, wozu ihm der bekannte Architekt
Schédel die Entwiirfe im Neo-Renaissancestil lieferte. Hierin wurden die Be-
triebsrdume nach den modernsten Erkenntnissen ausgestattet, mit elektri-
schen Klingelanlagen, Haustelegraph und einer eigenen Hauswasserleitung,
die von einem Deutzer Gasmotor Uber einen Turm mit Hochbehélter gespeist
wurde. 1898 wurde dann eines der ersten Telefone mit der Rufnummer 23 in-
stalliert, die im Verlaufe von 100 Jahren auf 523 und schlief}lich 2523 erwei-
tert wurde und noch heute fir das Anwesen glltig ist. Jetzt war genligend
Platz flr ein Ubersichtliches Weinlager, das sich seit 1867 bis 1898 auf das
Zweieinhalbfache vergrofRert hatte und 641 Halbstiick Wein z&hlte. Darunter
befanden sich auch Kostbarkeiten und Raritaten, wie ein 1775er Rideshei-
mer, der allerdings passé war und mit einem Inventurwert von nur 5 Gold-
mark verbucht wurde. Weitaus teurer waren ein Halbstlick 1846er Marco-
brunner Auslese Cabinet im Werte von 20.600 Goldmark oder ein 1893er
Ridesheimer Berg feinste Auslese, auf 17.106 Goldmark pro Halbstiick ta-
xiert.

VII. Ferdinand, der letzte Dilthey

Die Zeit lief weiter, und es wurde eine neue Generation fallig: Theodor Dilthey
und seine Frau Marie hatten zwei Kinder, den Sohn Johann Ferdinand und die
Tochter Anna, welche aber zeitlebens krénklich war und in unserer Firmen-
geschichte weiter keine Rolle spielte. Ferdinand Dilthey hingegen, 1855 gebo-
ren, besuchte die Volksschule zu Rudesheim, die Realschule zu Geisenheim
und machte sein Abitur in einem Hildesheimer Gymnasium. Seine fachliche
Weiterbildung erhielt er an der Handelsakademie in Antwerpen. 1880 nahm
dann Theodor Dilthey den 25jéhrigen Filius als Teilhaber und geschafts-
fuhrenden Direktor in seine Firma auf. Ferdinand erwies sich ebenfalls als
tlichtiger Geschaftsmann und besall ein ausgepréagtes Organisationstalent. Im
Gegensatz zu seinen Vorfahren widmete er sich auch intensiv der Riidesheimer
Stadtpolitik und war viele Jahre lang als Stadtverordneter tatig. Gleich nach
seinem Geschaftseintritt verbrachte er zunéchst ein ganzes Jahr in England,
um dort das Exportgeschéaft auszubauen. Auch RuBland besuchte er alljahr-
lich auf ausgedehnten Geschéftsreisen. Nach dem Tod seines Vaters im Jahre
1892 wandelte er die Aktiengesellschaft in eine GmbH um und zahlte sukzes-
sive die noch bestehenden Fremdanteile aus, sodal er 1903 alleiniger Besitzer
der Firma war.

Zu diesem Zeitpunkt lief das Weingeschaft noch immer auf Hochtouren
und brachte weitere Umsatzsteigerungen. Doch Ferdinand Dilthey fiihlte sich
mit 50 Jahren krank und zog sich langsam aus dem Geschaftsleben zurick.
Das war bei der GroRe des Unternehmens gar nicht so einfach. Auf seinem
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Schreibtisch lagen stdndig zwei Biicher. Das eine trug den Titel ,,.Die Kunst
aufzuhdren® und das andere war das neue, 1892 in Kraft getretene Weinge-
setz, das nach seiner Meinung den Anfang vom Ende des Weinhandels bedeu-
tete. 1905 ergab sich die giinstige Gelegenheit, das neue Geschéaftshaus an die
Reichspost zu verkaufen, und zwar zu einem derart hohen Preis, daR eigens
der Reichstag in Berlin seine Zustimmung geben muf3te. Mit diesem betracht-
lichen Erlds kaufte sich Ferdinand Dilthey eine Privatvilla zu Frankfurt und
spater in Bad Homburg. 1909 verduBerte er dann den Firmenmantel und die
Lagerbestdnde an die Inhaber der Geisenheimer Sektkellerei Hoehl, die Her-
ren Adolf und Bernhard Hoehl. Diese wollten sich mit dem Kauf den gewalti-
gen Sektexport nach Ruf3land sichern. Da sie schwerlich auch die Verwaltung
des neuerworbenen Unternehmens bewadltigen konnten, erteilten sie 1914 dem
Chefbuchhalter Adolf Cloeter und dem Kellermeister Philipp Jacob Gottert
Gesamtprokura. Diese traten mit der Geschaftsfiihrung ein schweres Amt an,
denn schon wenige Monate spater brach der erste Weltkrieg aus und brachte
das Exportgeschaft vollig zum Erliegen. Der Zarenhof in St. Petersburg, der
noch in letzter Minute enorme Weinlieferungen erhalten hatte, wurde 1917
durch die russische Revolution ausgeldscht. Die Gebrider Hoehl mufiten
wohl oder ubel ihre Forderungen an Ruf3land abschreiben, waren aber um so

Johann Ferdinand Dilthey (1855-1912)
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Die Nachfolge - 3 Generationen Gottert
Philipp Jacob Géttert (mit Mitze), Philipp Gottert jun. (schreibend) und
Fritz Gottert (stehend) bei der Weinprobe

freudiger Uberrascht, als nach dem Weltkrieg das zaristische Hofcomptoir, das
nach Finnland ausgewichen war, alle noch offenstehenden Rechnungen auf
Heller und Pfennig bezahlte.

Die Gebruder Hoehl hatten fortan kein Interesse mehr an Dilthey, Sahl &
Co. und boten die Firma noch 1917 zum Verkauf an. Freilich wollte in dieser
aussichtslosen Zeit niemand ein solches Unternehmen erwerben. Prokurist
Philipp Jacob Géttert suchte vergeblich nach einem Teilhaber, um den Fort-
bestand der Firma zu sichern. Schliellich wagte er den Sprung ins kalte Was-
ser und kaufte gemeinsam mit seinen noch jungen S6hnen Philipp und Fritz
Gottert nicht nur die Besitzanteile der Gebr. Hoehl, sondern auch die Liegen-
schaften, wie die Hauser und Weinberge von der Witwe des Ferdinand
Dilthey, der bereits 1912 gestorben war. Zugleich erwarben die Gotterts von
den Erben des in Konkurs geratenen Ridesheimer Gutsbesitzers Carl Hey des-
sen schonen Gutshof an der Geisenheimer Chaussee, um hier den Weinbau
einzurichten. Zwar erleichterte die Geldentwertung die ratenweise Abzahlung
der Kaufpreise, doch wurden die nachfolgenden 20er Jahre von einer schwe-
ren Wirtschaftsrezession gepragt. Zusatzlich wurde der Weinversand aus dem
von den Alliierten besetzten Rheinland lange erschwert. Die gesamte Wein-
branche kampfte zdh ums Uberleben, suchte in Deutschland nach Patenge-
meinden, die bevorzugt die Weine des Partners kauften, und startete eine
groRangelegte Werbeaktion ,, Trinkt deutschen Wein!“ Aber ein grofer Teil
der friheren Weinliebhaber war durch die Inflation verarmt und konnte keine
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nennenswerten Bestellungen mehr aufgeben. Also mufite neue Kundschaft ge-
sucht werden, und unser Weinhaus Dilthey, Sahl & Co. spezialisierte sich
recht erfolgreich auf die Belieferung von Bahnhofsgaststétten, die damals noch
regen Zuspruch und teilweise ein groles Renommee hatten. In den 30er Jah-
ren ging es also geschéftlich ein kleines biRchen aufwarts, zumal nach einer
langen Reihe von miesen Weinjahren endlich der exzellente 1937er Jahrgang
wieder die Lust am Wein weckte. Doch die kaum sprieBende Hoffnung der
Winzer zerann, als am 1. 9. 1939 der zweite Weltkrieg ausbrach. Wahrend
dieser Kriegsjahre wurden alle Weinbestdnde vom Staat zwangsbewirtschaftet,
und die sonst so schikanierten Weinreisenden spuirten fir kurze Zeit ein tri-
gerisches Hochgefiuihl, wenn die einst so sproden Kunden jetzt auf den Knien
um ein kleines Kistchen Wein bettelten.

1945 schien dann alles aus zu sein. Rudesheim lag in Trimmern, die Ge-
schéftsgebdude kamen mit einigen Schéden noch glimpflich davon. Schmerz-
licher war die Zweiteilung Deutschlands, denn sie bedeutete den Verlust der
halben Kundschaft. Wieder mufRten neue Absatzwege gesucht werden, wobei
jetzt auch als 3. Generation Philipp Jacobs Enkel, Ginther Goéttert und Rolf
Gottert als Teilhaber mitarbeiteten. Zwar erwies sich die nach dem Kriege ein-
setzende Frel3- und Saufwelle zunéchst als forderlich, doch hatte sich inzwi-
schen die Struktur des Weinhandels grundlegend verdndert: Das Weingesetz
und andere Verordnungen lieen die traditionellen Methoden der Kellerwirt-
schaft nicht mehr zu; die passionierten Weintrinker von einst mit ihren wohl-
geflllten Privatkellern gab es nicht mehr, an ihre Stelle trat der Gelegenheits-
trinker, der seinen Wein nach anderen Kriterien kaufte; steigende Lohne und
Frachten, sowie aufwendige Lagerhaltung verteuerten die Betriebskosten, und
schlieflich verscharfte die Einfuhr auslandischer Weine den Wettbewerb.
Diese Veranderungen auf dem Weinmarkt machten die Fortfihrung des aus-
gesprochenen WeingroRhandels uninteressant. Deshalb entschloB sich das
Weinhaus Dilthey, Sahl & Co., nach einer so langen und wechselhaften Ge-
schichte am 31. 12. 1968 seine Tore zu schlielen.
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